Лекция № 14
Формирование оптовых и  розничных цен
План:
1. Формирование оптовых цен на ЖНВЛС

2. Формирование розничных цен на ЖНВЛС

3. Предельные оптовые и предельные розничные надбавки к ценам

4. Форма протокола согласования цены
   При формировании организациями оптовой торговли, аптечными организациями, индивидуальными предпринимателями и медицинскими организациями отпускной цены на лекарственный препарат иностранного производителя оптовая и (или) розничная надбавки применяются к фактической отпускной цене производителя на лекарственный препарат, декларируемой при пересечении товаром таможенной границы Российской Федерации, с учетом расходов, связанных с таможенным оформлением груза (таможенных пошлин и сборов за таможенное оформление), не превышающей зарегистрированную или перерегистрированную предельную отпускную цену производителя на этот лекарственный препарат. При этом фактическая отпускная цена производителя на лекарственный препарат, задекларированная в иностранной валюте, пересчитывается в рубли по курсу Центрального банка Российской Федерации на дату оформления грузовой таможенной декларации.

    Организации оптовой торговли, имеющие структурные подразделения розничной торговли, могут формировать розничные цены на лекарственные препараты с применением одновременно оптовой и розничной надбавок к фактической отпускной цене производителя на лекарственный препарат, размер которых не должен превышать предельный размер оптовой и предельный размер розничной надбавок соответственно, установленные в субъекте Российской Федерации, при условии ведения раздельного учета оптовой и розничной торговли.

Формирование отпускной цены на ЖНВЛС.

 Организации оптовой и розничной торговли, являющиеся плательщиками НДС, формируют отпускную цену на ЖНВЛС, суммируя фактическую цену приобретения товара без НДС и оптовую или розничную надбавку, не выше установленной в субъекте Российской Федерации, на территорию которого осуществляется поставка товара. Оптовая и розничная надбавки исчисляются от фактической отпускной цены производителя без учета НДС. НДС начисляется на общую стоимость товара.

Предельные размеры оптовых надбавок и предельные размеры розничных надбавок к фактическим отпускным ценам, установленным производителями лекарственных препаратов, на лекарственные препараты, включенные в перечень жизненно необходимых и важнейших лекарственных препаратов для Красноярского края (Приложение N 1 к Постановлению Правительства Красноярского края от 22 ноября 2011 г. N 705-п)

	
	
	
	

	Виды надбавок
	Фактическая отпускная цена производителя
за упаковку

	
	до 50 рублей включительно
	свыше 50 до 500 рублей включительно
	свыше
500 рублей

	Районы Крайнего Севера

	Предельная оптовая надбавка, %
	18,00
	14,5
	11,00

	Предельная розничная надбавка, %
	70,00
	61,00
	55,00

	Местности, приравненные к районам Крайнего Севера

	Предельная оптовая надбавка, %
	18,00
	14,5
	11,00

	Предельная розничная надбавка, %
	35,00
	30,00
	23,00

	Города и районы края, за исключением районов Крайнего Севера и приравненных к ним местностей

	Предельная оптовая надбавка, %
	18,00
	14,5
	11,00

	Предельная розничная надбавка, %
	31,00
	25,00
	16,00


Организации оптовой и розничной торговли, являющиеся плательщиками НДС, формируют отпускную цену на ЖНВЛС, суммируя фактическую цену приобретения товара без НДС и оптовую или розничную надбавку, не выше установленной в субъекте Российской Федерации, на территорию которого осуществляется поставка товара. Оптовая и розничная надбавки исчисляются от фактической отпускной цены производителя без учета НДС. НДС начисляется на общую стоимость товара. 

Пример 1
Рассчитать оптовую и розничную цену на ЖНВЛП в аптеке г. Красноярска.
Цена производителя без НДС 100 руб.

Рассчитать оптовую цену

1. Рассчитать оптовую надбавку, она составляет 14,5%.

100 руб.* 14,5%.=14,5 руб.

2. Рассчитать оптовую цену. Оптовая цена=Цена производителя без НДС + оптовая надбавка + НДС.

100 руб.+ 14,5 руб.=114,5 руб. +11,45(НДС 10%)=125,95
Рассчитать розничную цену
1. Рассчитать розничную надбавку, она составляет 25% от цены производителя!.

100 руб.* 25%.=25 руб.

2. Рассчитать розничную цену. Розничная цена=Цена оптовая без НДС + розничная надбавка + НДС.

114,5 руб.+ 25 руб.=139,5 руб. +13,95(НДС 10%)=153,45.
Если при формировании отпускных цен на ЖНВЛС организациями оптовой торговли лекарственными средствами или розничных цен аптечными учреждениями с применением предельной оптовой и (или) предельной розничных надбавок образуются копейки, то полученная сумма округляется до десяти копеек. Если дробная часть менее 5 копеек, то она отбрасывается и сумма снижается до целого десятка, а если эта часть равна 5 и больше, то сумма повышается до целого десятка.

3. 153,45руб. округляем до 153,50руб.

Если организации оптовой или розничной торговли применяют упрощенную систему налогообложения или уплачивают единый налог на вмененный доход, т.е. не являются плательщиком НДС, то на основании части 2 ст. 170 Налогового кодекса Российской Федерации они могут формировать отпускную цену на ЖНВЛС, суммируя фактическую цену приобретения товара с НДС и оптовую или розничную надбавку, которые исчисляются от фактической отпускной цены производителя с НДС.

Форма протокола согласования цены, утвержденная постановлением Правительства Российской Федерации от 08.08.2009 №654, является типовой. При необходимости, оптовая организация с учетом особенности реализации лекарственных средств в аптечную сеть может предусмотреть в данном протоколе дополнительные графы. При этом наличие данных, указанных в типовой форме протокола, является обязательным.
Реализация препаратов по ценам ниже уровня их приобретения у производителей не является нарушением установленного порядка ценообразования, если фактическая цена приобретения не превышает зарегистрированную предельную отпускную цену производителя лекарственного средства.

В связи с сезонными и иными колебаниями потребительского спроса на лекарственные средства, приближением даты истечения сроков годности лекарственных средств, маркетинговой политикой, реализацией новых лекарственных средств в целях ознакомления с ними потребителей, другими причинами, оказывающими влияние на рынок лекарственных средств, допускается их реализация организациями оптовой торговли по цене ниже фактической отпускной цены производителя. Соответствующая норма предусмотрена пунктом 3 статьи 40 Налогового кодекса Российской Федерации.

При реализации организацией оптовой торговли препаратов по ценам ниже уровня их приобретения у производителей, в протоколе согласования цены поставки лекарственного средства в графах 9 и 10 необходимо ставить прочерк.

Аптечное учреждение, закупив у оптовой организации лекарственное средство по цене ниже уровня фактической отпускной цены производителя, указанной в протоколе согласования цены, формирует розничную цену путем суммирования цены закупки препарата у оптовой организации и суммы розничной надбавки, не выше установленной в субъекте Российской Федерации, исчисленной от фактической отпускной цены производителя.

Пример

Зарегистрированная цена производителя без НДС 120 руб.

Цена производителя без НДС 100 руб.

Отпускная цена оптовой организации 90 руб.

Розничная надбавка (25% к цене производителя без НДС) 100*25% = 25 руб.

Розничная цена аптечной организации без НДС 90+25=115 руб.

Розничная цена аптечной организации с НДС 115*1,1 =126,5 руб.

Поставка ЖНВЛС на российский рынок, цены на которые зарегистрированы в валюте, должна осуществляться по цене контракта с учетом таможенных расходов (не выше зарегистрированной в валюте), пересчитанной в рубли на дату оформления грузовой таможенной декларации.

При заполнении протокола согласования цены поставки в графе 7 указывается цена, зарегистрированная в валюте, в графе 5 - та же зарегистрированная цена, но пересчитанная в рубли на дату оформления грузовой таможенной декларации. Фактическая отпускная цена производителя без НДС указывается в графе 8 и не должна превышать сумму, показанную в графе 5.

Предельные оптовые и предельные розничные надбавки к ценам на ЖНВЛС устанавливаются органами исполнительной власти в процентах, дифференцированными от фактических отпускных цен производителей лекарственных средств.

Для того, чтобы установить дифференцированные предельных оптовые надбавки к ценам на ЖНВЛС, органы исполнительной власти субъектов Российской Федерации вначале определяют величину средневзвешенной оптовой надбавки путем суммирования двух составляющих: федеральной и региональной.

Первая составляющая (федеральная) учитывает затраты оптовых организаций, которые осуществляют поставку ЖНВЛС от производителя (таможенной границы Российской Федерации) до субъекта Российской Федерации. Вторая составляющая (региональная) учитывает затраты оптовых организаций, которые осуществляют поставку ЖНВЛС аптечным учреждениям на территории субъекта Российской Федерации. Величина региональной составляющей средневзвешенной оптовой надбавки определяется органом исполнительной власти субъекта Российской Федерации на основе отчетных и плановых показателей региональных оптовых организаций.

Сумма этих двух составляющих (средневзвешенная оптовая надбавка) является расчетной величиной и используемой только для установления предельных оптовых надбавок в процентах, дифференцированных по ценовым группам.

При поставке товара оптовыми организациями применяются размеры оптовых надбавок, не превышающие установленные субъектами Российской Федерации, в процентах от фактических отпускных цен производителей ЖНВЛС, входящих в конкретную ценовую группу. При этом размер предельной оптовой надбавки делится между всеми оптовыми организациями, участвующими в поставке товара от производителя (таможенной границы Российской Федерации) до аптеки, по договоренности.

Формирование аптечным учреждением розничных цен на ЖНВЛС, полученных от организации оптовой торговли лекарственными средствами, должно осуществляться путем суммирования цены их приобретения у оптовой организации и розничной надбавки, не выше установленной в субъекте Российской Федерации, к фактической отпускной цене производителя лекарственного средства.

Формирование розничных цен на не ЖНВЛС и другие аптечные товары

Организации оптовой и розничной торговли формируют отпускную цену на ЛС и другие аптечные товары, суммируя фактическую цену приобретения товара без НДС и оптовую или розничную надбавку, установленную организацией оптовой или розничной торговли. Оптовая и розничная надбавки исчисляются от фактической отпускной цены приобретения без учета НДС. НДС начисляется на общую стоимость товара. 

Пример 1

Рассчитать оптовую и розничную цену на не ЖНВЛП в аптеке г. Красноярска.

Цена производителя без НДС 100 руб.

Рассчитать оптовую цену

3. Рассчитать оптовую надбавку, она составляет 15%. (установлена оптовой организацией)
100 руб.* 15%.=15 руб.

4. Рассчитать оптовую цену. Оптовая цена=Цена производителя без НДС + оптовая надбавка + НДС.

100 руб.+ 15 руб.=115 руб. +11,5(НДС 10%)=126,5

Рассчитать розничную цену

4. Рассчитать розничную надбавку, она (устанавливается аптекой) составляет 25% от цены оптовой!.без НДС
115 руб.* 25%.=28,75 руб.

5. Рассчитать розничную цену. Розничная цена=Цена оптовая без НДС + розничная надбавка + НДС.

115 руб.+ 28,75 руб.=143,75 руб. +14,37(НДС 10%)=158,13руб. Округляем до 10 копеек=158,10 руб.
НДС на ЛС, детские товары, медицинские изделия, кроме наиболее важных и жизненно необходимых, реализация которых освобождена от налогообложения, составляет 10%, на другие аптечные товары 18%
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Виды цен в канале товародвижения
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