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1. Занятие № 25.
Тема: «Прибыль аптечной организации».
2. Форма организации учебного процесса: практическое занятие. 
Методы обучения: объяснительно-иллюстративный, частично-поисковый. 
3. Значение темы: знания, полученные в ходе изучения темы, формируют профессиональные навыки специалиста, работающего на фармацевтическом рынке, закладывают основу комплекса теоретических знаний и практических навыков при подготовке высококвалифицированных специалистов-провизоров, владеющих теорией рыночной экономики.
4. Цели обучения:

Общая цель: обучающийся должен обладать следующими ОК и ПК: 

· способность и готовность анализировать экономические проблемы и общественные процессы, использовать методику расчета показателей экономической эффективности; знать рыночные механизмы хозяйствования (ОК-4);

· способностью и готовностью анализировать и прогнозировать основные экономические показатели деятельности аптек (ПК-19).

Учебная цель: обучающийся должен 
Знать:

· алгоритм расчета показателей экономической эффективности, рыночные механизмы хозяйствования (ОК-4);

· методы анализа и прогнозирования экономических показателей (ПК-19);
· методы финансового анализа основных показателей деятельности фармацевтических предприятий (ПК-19).
Уметь:

· определять показатели экономической эффективности, планировать их на будущий период, определять эластичность спроса и предложения (ОК-4);

· рассчитывать экономические показатели деятельности аптек на основе данных бухгалтерского учета (ПК-19);
· прогнозировать экономические показатели деятельности аптеки (ПК-19);

· определять спрос и потребность в различных группах фармацевтических товаров (ПК-19);
· формировать цены на товары фармацевтического ассортимента на всех этапах товаропродвижения, в том числе при внутриаптечном изготовлении (ПК-19);
· проводить инвентаризацию товарно-материальных ценностей, денежных средств и расчетов (ПК-19).

Владеть:

· навыками расчета и планирования основных экономических показателей (ОК-4);

· навыком прогнозирования методом динамических показателей (ПК-19);
· методами финансово-экономического анализа, анализа основных показателей деятельности аптек (ПК-19).

5. План изучения темы:

5.1. Контроль исходного уровня знаний.
Тесты прилагаются.
5.2. Основные понятия и положения темы:
Экономическая сущность и функции прибыли.

Важнейшей целью любой торговой организации, в том числе и аптечной, является получение доходов. Наряду с заработной платой, образующей доход с труда, процентом, составляющим доход с капитала, рентой, которая является доходом с земли, прибыль от предпринимательской деятельности является одной из форм доходов и характеризует экономическую эффективность деятельности организации.

В практической деятельности фармацевтических торговых организаций, к которым относятся и аптечные организации, прибыль свидетельствует о том, что все расходы, связанные с доведением товаров аптечного ассортимента до конечного потребителя, полностью покрываются доходами от реализации и внереализационной деятельности.

Прибыль является основным показателем оценки хозяйственной деятельности аптечной организации, т.к. именно в ней обобщаются результаты хозяйствования. Прибыль является одним из источников стимулирования труда, производственного и социального развития аптечной организации, роста ее имущества, собственного капитала и др. Только прибыльная аптечная организация может успешно выполнять свою основную социальную задачу – обеспечивать население и организации необходимой им лекарственной помощью.

Прибыль – это выраженный в денежной форме результат от предпринимательской деятельности.

Наиболее полно экономическая сущность прибыли проявляется через ее функции. Прибыль выступает как:

· главная цель предпринимательской деятельности и фактор повышения материальной заинтересованности работника (стимулирующая функция);

· мера эффективности финансово-экономической деятельности (оценочная функция);

· источник финансовых ресурсов для развития предприятия и увеличения его рыночной стоимости (инвестиционная функция);

· источник формирования бюджетов разных уровней (налогообразующая функция).

Валовый доход как основной источник для получения прибыли аптечной организацией
Основным источником получения прибыли аптечной организацией является валовый доход.

Валовый доход – это показатель, характеризующий финансовый результат торговой деятельности и определяемый как превышение выручки от продажи товаров и услуг над затратами по их приобретению за определенный период времени.

Поскольку валовый доход, или маржинальная прибыль аптечной организации образуется в основном за счет торговых надбавок, он определяется как разница между продажной и покупной стоимостью товаров (торговые наложения).

Торговая надбавка – это элемент цены продавца, обеспечивающий ему возмещение затрат по продаже товаров и получение прибыли.

Торговая надбавка показывает долю (в процентах) валового дохода к оптовой цене.

Валовый доход (Д в) измеряется в абсолютном (сумма в рублях) и относительном (уровень валового дохода, или торговая маржа) показателях:

У в.д. = (∑ Д в / Р) × 100%,

где У в.д. – уровень валового дохода, %; ∑ Д в – сумма валового дохода, или торговые наложения, руб.; Р – объем розничного товарооборота в розничных ценах, руб.

Уровень валового дохода, или торговая маржа, показывает долю (в процентах) валового дохода в розничной цене.

На показатель валового дохода влияют:

· величина товарооборота;

· величина затрат на закупку товаров;

· уровень розничных цен;

· структура реализации;

· организация сбыта и порядок закупки товаров.

Общей положительной тенденцией является увеличение валового дохода.

Прибыль от реализации товаров, работ, услуг. Принципы формирования
В результате возмещения за счет валового дохода издержек обращения (затрат по реализации товаров) образуется прибыль от обычных видов деятельности аптечной организации – прибыль от реализации товаров, работ, услуг.

Прибыль от реализации товаров, работ, услуг – это показатель, характеризующий финансовый результат торговой деятельности и определяемый как превышение валового дохода над издержками за определенный период времени:

П р = Д в – Ио,

где П р – прибыль от реализации товаров, работ, услуг, руб.; Д в – валовый доход от реализации товаров, работ, услуг, руб.; Ио – издержки обращения, руб.

Кроме прибыли от реализации товаров, работ и услуг у аптечной организации могут быть доходы и расходы, не связанные с реализацией, это так называемые операционные, внереализационные и чрезвычайные доходы и расходы.

Валовая прибыль как конечный финансовый результат деятельности аптечной организации. Чистая прибыль как часть валовой прибыли
Суммы прибыли от реализации товаров, работ, услуг и прибыли, полученной от прочих доходов и расходов, образуют валовую прибыль аптечной организации. 

Валовая прибыль – это показатель, характеризующий конечный финансовый результат деятельности торгового предприятия и представляющий собой сумму прибыли от реализации товаров, работ, услуг и сальдо доходов и расходов от внереализационных операций.

Для того чтобы определить, какая же часть валовой прибыли останется в распоряжении аптечной организации, необходимо из ее общей суммы вычесть расходы по оплате налога на прибыль и налоговых санкций. Именно так формируется чистая прибыль.

Чистая прибыль – это часть валовой прибыли, которая остается в распоряжении торгового предприятия после уплаты в бюджет налога на прибыль.

Валовую и чистую прибыль измеряют в абсолютном (сумма в рублях) и относительном (уровень валовой прибыли, уровень чистой прибыли, или рентабельность) показателях.

Уровень валовой прибыли определяют как отношение суммы валовой прибыли к объему товарооборота:

У в.п. = (∑ П в / Р ) × 100%,

где У в.п. – уровень валовой прибыли, %; ∑ П в – сумма валовой прибыли, руб.; Р – объем розничного товарооборота, руб.

Уровень чистой прибыли определяют как отношение суммы чистой прибыли к объему товарооборота:

У ч.п. = (∑ П ч / Р ) × 100%,

где У ч.п. – уровень чистой прибыли, %; ∑ П ч – сумма чистой прибыли, руб.; Р – объем розничного товарооборота, руб.

Общей положительной тенденцией является ежегодное увеличение валовой и чистой прибыли.
Группы факторов, оказывающих влияние на величину валовой и чистой прибыли аптечной организации и основные направления и использования чистой прибыли аптечной организации.

1) факторы, определяющие особенности деятельности аптеки (отпуск части товаров аптечного ассортимента по рецептам врача; большая номенклатура товаров, трудности изучения спроса и т.д.);

2) факторы, влияющие на валовый доход (все факторы, способствующие увеличению валового дохода, увеличивают валовую и чистую прибыль);

3) факторы, влияющие на издержки (все факторы, способствующие сокращению  издержек, увеличивают валовую и чистую прибыль).

Чистая прибыль – это прибыль, остающаяся в распоряжении аптечной организации, она подлежит дальнейшему распределению и использованию в соответствии с организационно-правовым статусом, учредительными документами, решениями учредителей аптечной организации.

Резервный фонд создается для покрытия убытков. Отчисления в резервный фонд производятся в соответствии с действующим законодательством и учредительными документами аптечной организации. Для предприятий отдельных организационно-правовых форм (акционерных обществ, унитарных предприятий) образование резервного фонда является обязательным.

Перечень и порядок образования иных фондов предусматриваются уставом предприятия.

Участники ООО и акционеры АО имеют право на получение части чистой прибыли общества в виде дивидендов и прочих расходов. В унитарном предприятии право на получение части прибыли имеет его собственник.

Анализ прибыли аптечной организации. Основные задачи и этапы. Источники информации
Основные задачи анализа прибыли аптечной организации:

· систематический контроль за формированием финансовых результатов;

· определение влияния различных факторов на финансовые результаты в целом по аптечной организации и в разрезе отдельных ассортиментных групп;

· анализ рентабельности деятельности;

· выявление резервов увеличения прибыли.

Основными источниками информации для анализа прибыли аптечной организации являются данные бухгалтерской, статистической и налоговой отчетности.

Основные этапы анализа прибыли аптечной организации:

1) Изучение состава, динамики и выполнения плана прибыли.

2) Анализ факторов, влияющих на прибыль.

· влияющих на валовый доход;

· влияющих на валовую прибыль;

· анализ использования чистой прибыли.

3) Анализ рентабельности деятельности.

· рентабельность продукции;

· рентабельность продаж;

· рентабельность активов;

· рентабельность капитала;

· период окупаемости капитала.

4) Выявление резервов увеличения прибыли.

· резервы увеличения прибыли;

· резервы увеличения рентабельности.

При изучении состава, динамики и выполнения плана прибыли на первом этапе анализа определяют сумму перевыполнения (недовыполнения) плана прибыли, процент выполнения плана прибыли, темп ее изменения по сравнению с предыдущими годами в целом и в разрезе отдельных видов прибыли.

На втором этапе анализа определяют и оценивают влияние на прибыль отдельных факторов.

Методом цепной подстановки рассчитывают влияние на величину валового дохода величины товарооборота, структуры реализации, величины затрат на закупку товаров, изменение уровня цен.

Затем определяют влияние изменения величины товарооборота, среднего уровня валового дохода и среднего уровня издержек обращения на сумму валовой прибыли:

Влияние изменения величины товарооборота на сумму валовой прибыли определяют по формуле:

∆ П в, р = (У в.п.,0 × (Р1 – Р0)) / 100%,

где

∆ П в, р – изменение валовой прибыли в связи с изменением товарооборота, руб.;

У в.п.,0 – уровень валовой прибыли в предшествующем году (или по плану), %;

Р1 – фактический объем товарооборота в отчетном году, руб.;

Р0 – объем товарооборота в предшествующем году (или по плану), руб.
Влияние изменения среднего уровня валового дохода (маржи) на сумму валовой прибыли определяют по формуле:

∆ П в, маржа = (Р1 × (У в.д.1 – У в.д.0)) / 100%,

где 

∆ П в, маржа – изменение валовой прибыли в связи с изменением среднего уровня валового дохода, руб.;

Р1 – фактический объем товарооборота в отчетном году, руб.;

У в.д.1 – уровень валового дохода (маржа) в отчетном году, %;

У в.д.0 – уровень валового дохода (маржа) в предшествующем году (или по плану), %.

Влияние изменения уровня издержек обращения на валовую прибыль определяют по формуле:
∆ П в,и.о. = (Р1 × (У и.о.1 – У и.о.0)) / 100%,

где

∆ П в,и.о. – изменение валовой прибыли в связи с изменением уровня издержек обращения, руб.;

Р1 – фактический объем товарооборота в отчетном году, руб.;

У и.о.1 – уровень издержек обращения в отчетном году, %;

У и.о.0 – уровень издержек обращения в предыдущем году (или по плану), %.

Анализ использования чистой прибыли включает определение показателей использования чистой прибыли:

· коэффициента чистой прибыли;

· коэффициента резервирования прибыли;

· коэффициента капитализации прибыли;

· коэффициента потребления прибыли;

· коэффициента выплаты прибыли собственникам предприятия;

· коэффициента участия персонала в прибыли.

На третьем этапе анализа определяют наиболее важные показатели рентабельности деятельности аптечной организации:

· рентабельность продаж (оборота);

· рентабельность продукции (окупаемость издержек);

· рентабельность активов;

· рентабельность капитала;

· период окупаемости капитала.

На заключительном четвертом этапе анализа прибыли аптечной организации определяют источники резервов увеличения прибыли и рентабельности.

Основными источниками резервов увеличения прибыли являются резервы увеличения товарооборота, экономии издержек обращения, факторы, связанные с увеличением валового дохода, снижение операционных и внереализационных расходов.

Основной источник резервов повышения рентабельности – увеличение суммы прибыли от реализации товаров аптечного ассортимента.

Методы планирования прибыли аптечной организации
Планирование прибыли аптечной организации заключается в определении плановой суммы прибыли на год и распределении ее по кварталам в соответствии с удельным весом товарооборота каждого квартала.

Для планирования прибыли аптечной организации могут быть использованы:

· методы прямого счета;

· нормативный метод;

· метод целевого планирования;

· метод воздействия операционного рычага;

· метод определения запаса финансовой прочности.

Метод прямого счета как метод планирования прибыли аптечной организации. Сущность, основные этапы
Метод прямого счета основан на расчетах плановых сумм валового дохода, издержек обращения, а также прочих доходов и расходов.

Основными этапами метода являются:

1) определение планового уровня и плановой суммы валового дохода;

2) распределение плановой суммы валового дохода по кварталам;

3) определение плановой суммы валовой и чистой прибыли;

4) определение планового уровня валовой и чистой прибыли;

5) распределение плановой суммы валовой и чистой прибыли по кварталам;

Для определения планового уровня валового дохода, анализируют уровень валового дохода за ряд лет, выявляя тенденцию его изменения в динамике, которую переносят на планируемый период.

Плановую сумму валового дохода определяют на основе плана товарооборота:

∑ Д в, план = (Р план × У в.д., план) / 100 %,

где 

∑ Д в, план – плановая сумма валового дохода, руб.;

Р план – плановая сумма товарооборота, руб.;

У в.д., план – плановый уровень валового дохода, %.

Для распределения плановой суммы валового дохода по кварталам используют данные о прогнозе товарооборота на каждый квартал и плановом уровне валового дохода на год.

Плановая сумма валовой прибыли составит:

П в, план = Д в, план – И о, план + П пр, план.,

где 

П в, план – плановая сумма валовой прибыли, руб.;

Д в, план – плановая сумма валового дохода, руб.;

И о, план – плановая сумма издержек обращения, руб.;

П пр, план – плановая сумма прибыли от прочих видов деятельности, руб.
Плановая сумма чистой прибыли равна:

П ч, план  = Д в, план – И о, план + П пр, план – Н п, план,

где 

П ч, план – плановая сумма чистой прибыли, руб.;

Д в, план – плановая сумма валового дохода, руб.;

И о, план – плановая сумма издержек обращения, руб.;

П пр, план – плановая сумма прибыли от прочих видов деятельности, руб.;

Н п, план – плановая сумма налога на прибыль, руб.

Плановый уровень валовой прибыли:

У в.п., план = (∑ П в, план / Р план) × 100%,

где 

У в.п., план – плановый уровень валовой прибыли, %; 

∑ П в, план – плановая сумма валовой прибыли, руб.; 

Р план  – плановый объем розничного товарооборота, руб.

Плановый уровень чистой прибыли:

У ч.п., план  = (∑ П ч, план / Р план ) × 100%,

где 

У ч.п., план – плановый уровень чистой прибыли, %;
∑ П ч, план – плановая сумма чистой прибыли, руб.; 

Р план – плановый объем розничного товарооборота, руб.

Для распределения плановой суммы валовой и чистой прибыли по кварталам используют данные о прогнозе товарооборота на каждый квартал и плановом уровне валовой и чистой прибыли на год.

Метод прямого счета является достаточно точным и широко используется в плановой деятельности аптечных организаций.

Нормативный и целевой методы планирования прибыли аптечной организации
Нормативный метод планирования прибыли основан на применении нормы прибыли на единицу товарооборота или нормы прибыли на собственный капитал.

П ч план = (Р план × R пр, норм) / 100 %,

П ч план = (К с, план × R к, норм) / 100 %,

где, 

П ч план – плановая сумма чистой прибыли, руб.;

Р план – плановый объем розничного товарооборота, руб.;

R пр, норм – нормативная рентабельность продаж, %;

R к, норм – нормативная рентабельность капитала, %;

К с, план – средняя сумма собственного капитала в плановом периоде, руб.

Недостатком метода является то, что он практически не увязан с другими показателями деятельности аптеки.

Метод целевого планирования прибыли обеспечивает увязку ее размеров с целями развития организации.

Плановая сумма чистой прибыли при использовании метода определяется как сумма капитализируемой прибыли и прибыли, направленной на потребление.

Капитализируемая прибыль – это прибыль, необходимая для реализации инвестиционных возможностей организации.

Плановая сумма валовой прибыли:

П в, план = П ч, план / (1 – Н п),

где 

П в, план – плановая сумма валовой прибыли, руб.;

П ч, план – плановая сумма чистой прибыли, руб.;

Н п – ставка налога на прибыль.
Эффект операционного рычага и метод воздействия операционного рычага как метод планирования прибыли аптечной организации. Сумма покрытия
Метод воздействия операционного рычага и метод определения запаса финансовой прочности относят к методам планирования, основанным на элементах финансового менеджмента.
Метод воздействия операционного рычага позволяет определить возможное изменение прибыли в плановом периоде в зависимости от изменения различных экономических показателей.

Операционный рычаг (леверидж) – это величина, показывающая во сколько раз темпы изменения прибыли от продаж превышают темпы изменения выручки от продаж (или другого экономического фактора).

Эффект операционного рычага состоит в том, что любое изменение выручки от реализации (или другого экономического показателя) приводит к еще более сильному изменению прибыли.

Эффект связан с непропорциональным воздействием постоянных и переменных затрат на финансовый результат при изменении объема производства и реализации. Чем выше доля постоянных расходов в себестоимости продукции, тем сильнее воздействие операционного рычага.

Чаще всего определяется сила воздействия на прибыль валовой маржи, которая представляет собой разницу между валовым доходом (маржинальной прибылью) и переменными затратами и обозначается как сумма покрытия:

Р о = (Д в – И о, пер) / П = ∑ п / П,

или

Р о = (И о, пост + П) / П = 1 + Ио, пост / П,

где 

Р о – операционный рычаг, руб.;

Д в – валовый доход, руб.;

И о, пер, И о, пост – соответственно переменные и постоянные издержки обращения, руб.;

∑ п – сумма покрытия, руб.;

П – прибыль, руб.
Метод определения финансовой прочности: порог рентабельности, точка безубыточности, запас финансовой прочности, запас торговой надбавки
Метод определения запаса финансовой прочности основан на определении безубыточности деятельности организации, т.е. минимально возможных значений валового дохода, покрывающего все затраты. При этом в аптеке нет ни прибыли, ни убытков. Метод позволяет рассчитать не только критический объем производства, но и объем, при котором может быть получена запланированная прибыль. 

Метод включает расчет показателей:

· порог рентабельности;

· точка безубыточности;

· запас финансовой прочности;

· запас торговой надбавки.

Порог рентабельности (Г р) показывает сумму валового дохода, которая обеспечивает покрытие всех издержек аптеки, но при этом прибыль равна нулю, т.е. это состояние безубыточности аптечной организации:

Г р = И о, пост / К п,  а  К п = ∑ п/ Дв,

где

Г р – порог рентабельности, руб.;

И о, пост – постоянные издержки обращения, руб.;

К п – коэффициент покрытия,

Дв – доход валовый, руб.

Точка безубыточности (Т б) – точка критического объема продаж, показывает такой объем продаж (число обращений), при котором величина валового дохода равна затратам, а прибыль – нулю:

Т б = И о, пост / ∑ п,1 ,

где 

Т б – точка безубыточности;

И о, пост – постоянные издержки обращения, руб.;

∑ п,1 – сумма покрытия на одно обращение, руб.

Запас финансовой прочности (З ф.п.) – это разность между валовым доходом и порогом рентабельности, которая показывает, насколько можно снизить валовый доход, оставаясь в состоянии безубыточности:

З ф.п. = Д в – Г р,

где 

З ф.п. – запас финансовой прочности, руб.;

Дв – доход валовый, руб.;

Г р – порог рентабельности, руб.

Запас торговой надбавки (З т.н ) – характеризует возможности снижения торговой надбавки:

З т.н. = (Г р / Р о.ц) × 100%,

где

З т.н. – запас торговой надбавки, %;

Г р – порог рентабельности, руб.;

Р о.ц – товарооборот в оптовых ценах, руб.

Анализ безубыточности кроме аналитического, можно провести и графическим методом при построении графика безубыточности.

5.3. Самостоятельная работа по теме:

Решение ситуационных задач по теме: «Прибыль аптечной организации».
Задача №1. Запланируйте сумму валовой прибыли от реализации товаров для аптеки на основе ранее сформированных плановых показателей и определите плановую рентабельность продаж (оборота):

- объем реализации – 1200,0 тыс. руб.;

- уровень торговых наложений – 28,25 %;

- сумма издержек обращения – 280,0 тыс. руб.
Задача №2. В аптеке производят сухую микстуру от кашля стоимостью 20,0 руб. Переменные затраты на единицу продукции составляют 13,0 руб., постоянные затраты – 3000,0 руб. в месяц.

Запланировано изготовить 700 ед. микстуры. Определите минимальное количество единиц продукции, которое необходимо произвести и реализовать в течение месяца, чтобы покрыть все затраты.

Задача №3. Рассчитать фактически реализованные торговые наложения:
	Наименование показателя
	Стоимость товара по продажным ценам
	Стоимость товара по покупным ценам

	Остаток на 01.06.
	800000
	560000

	Поступление
	12400000
	9400000

	Реализация
	11950000
	

	Остаток на 01.12.
	1250000
	980000


Задача №4. Рассчитайте прибыль, точку безубыточности и запас финансовой прочности, если известно, что реализация аптеки за месяц составила 4980,00 тыс. руб., себестоимость реализованных товаров – 3435,00 тыс. руб., переменные затраты – 385,00 тыс. руб., постоянные затраты – 710,00 тыс. руб.

Задача №5. Рассчитайте прибыль, рентабельность, точку безубыточности в стоимостном и натуральном выражении аптеки «Сибирское здоровье», а также силу воздействия операционного рычага (СВОР), если известно, что реализация за месяц составила 28050,00 тыс. руб., себестоимость реализованных товаров – 13800,00 тыс. руб., переменные затраты – 5260,00 тыс. руб., постоянные затраты – 8100,00 тыс. руб., средняя стоимость 1 упаковки лекарственного препарата – 27,00 руб.

Задания для самостоятельного выполнения на занятии
Задача 1. Запланируйте прибыль и рентабельность аптеки «Фарко», если объем реализации установлен 440 млн. руб., сумма торговых наложений – 132 млн. руб., сумма издержек обращения – 83 млн. руб. Расчет рентабельности произвести двумя способами.
Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте прибыль по формуле:
Прибыль = сумма торговых наложений – сумма издержек обращения
_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте рентабельность по формуле:
	Re =
	Прибыль
	( 100%

	
	Объем реализации
	


_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3 ЭТАП. Рассчитайте уровень торговых наложений по формуле:
	Ут/н =
	Сумма торговых наложений
	( 100%

	
	Объем реализации
	


___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4 ЭТАП. Рассчитайте уровень издержек обращения по формуле:

	Уи/о =
	Сумма издержек обращения
	( 100%

	
	Объем реализации
	


___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

5 ЭТАП. Рассчитайте рентабельность по формуле:

Р = Ут/н – Уи/о

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Задача 2. Определите операционную и балансовую прибыль аптеки «Иванна», если сумма торговых наложений составила 95 тыс. руб., дооценка по лабораторно-фасовочным работам – 12 тыс. руб., доходы по операциям с тарой – 0,32 тыс. руб., издержки обращения – 63 тыс. руб.

Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте сумму операционной прибыли по формуле:

ОП = сумма торговых наложений – сумма издержек обращения

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте сумму балансовой прибыли по формуле:

БП = ОП + непланируемые доходы – непланируемые расходы

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Задания по вариантам

Задание 1. Рассчитайте прогнозную величину рентабельности. Данные представлены в таблице 1. Исходная информация: в планируемом году средний уровень издержек обращения снизится на 0,2%, средний уровень торговых наложений повыситься на 0,5%.
Таблица 1.

	Показатели
	Вариант

	
	1
	2
	3

	1. Сумма торговых наложений, тыс. руб.
	40
	45
	47

	2. Сумма издержек обращения, тыс. руб.
	29
	30
	38

	3. Объем реализации, тыс. руб.
	110
	120
	135


Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте прибыль аптеки в базисном году по формуле:

П = сумма торговых наложений – сумма издержек обращения

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте рентабельность базисного года по формуле:

	Р =
	Прибыль
	( 100%

	
	Объем реализации
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3 ЭТАП. Рассчитайте уровень торговых наложений в базисном году по формуле:

	У т/н =
	Сумма торговых наложений
	( 100%

	
	Объем реализации
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

4 ЭТАП. Рассчитайте уровень издержек обращения в базисном году по формуле:
	У и/о =
	Сумма издержек обращения
	( 100%

	
	Объем реализации
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5 ЭТАП. Рассчитайте уровень торговых наложений в планируемом году по формуле:

Ут/н (пл.) = У т/н (баз.) + 0,5%

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
6 ЭТАП. Рассчитайте уровень издержек обращения в планируемом году по формуле:

У и/о (пл.) = У и/о (баз.) – 0,2%

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
7 ЭТАП. Рассчитайте рентабельность планируемого года по формуле:

Р (пл.) = У т/н (пл.) – У и/о (пл.)

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
8 ЭТАП. Рассчитайте прирост рентабельности по формуле:

(Р = Р (пл.) – Р (баз.)

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Задание 2. Рассчитать рентабельность аптеки по товарной номенклатуре. Данные представлены в таблице 2

Таблица 2.
	Показатели
	Вариант
	Дополнительная информация

	
	1
	2
	3
	

	1. Объем реализации, тыс. руб. 

- в т.ч. по группе «Лекарственные средства»
	400

320
	550

470
	660

490
	Увеличение объ-ема реализации на 3%

Удельный вес по группе «Лекарственные средства» − увеличение на 2%

	2. Уровень издержек обращения (пл.), %
	25
	24
	27
	

	3. Уровень торговых наложений по группе «Лекарственных средства», %
	41
	39
	42
	

	4. Уровень торговых наложений по остальным группам, %
	17
	16
	17
	


Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте план объема реализации на планируемый год по формуле:

	Объем реализации (пл.) =
	Объем реализации (баз.) ( 103%

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте сумму издержек обращения на планируемый год по формуле:

	Сумма и/о =
	Объем реализации (пл.) ( Уровень и/о

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

3 ЭТАП. Рассчитайте удельный вес группы «Лекарственные средства» в общем объеме реализации в базисном году по формуле:

	Уд.вес (баз.) =
	Объем реализации гр. «ЛС» (баз.)
	( 100%

	
	Объем реализации (баз.)
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4 ЭТАП. Рассчитайте удельный вес группы «Лекарственные средства» в планируемом году по формуле:

Уд.вес (пл.) = Уд.вес (баз.) + 2%

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5 ЭТАП. Рассчитайте план объема реализации по группе «Лекарственные средства» в планируемом году по формуле:

	Объем реализ-и по гр.«ЛС» (пл.) =
	Объем реализации (пл.) ( Уд.вес гр. «ЛС» (пл.)

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
6 ЭТАП. Рассчитайте план объема реализации по остальным группам в планируемом году по формуле:

Объем реал-и по ост. группам (пл.) = Общий объем реал-и (пл.) – объем реал-и «ЛС» (пл.)
Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
7 ЭТАП. Рассчитайте сумму торговых наложений по группе «Лекарственные средства» в планируемом году по формуле:
	Сумма т/н гр. «ЛС» (пл.) =
	Объем реализации по гр. «ЛС» (пл.) ( Ур. т/н гр. «ЛС» (пл.)

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

8 ЭТАП. Рассчитайте сумму торговых наложений по остальным группам в планируемом году по формуле:

	Сумма т/н (ост.гр.) (пл.) =
	Объем реализации по ост.гр. (пл.) ( Ур. т/н ост.гр. (пл.)

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
9 ЭТАП. Рассчитайте общую сумму торговых наложений по формуле:

Сумма т/н (общ.) = сумма т/н (гр. «ЛС») (пл.) + сумма т/н (ост.гр.) (пл.)
Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
10 ЭТАП. Рассчитайте средний уровень торговых наложений по формуле:

	У т/н (общ.) =
	Сумма т/н (общ.)
	( 100%

	
	Объем реализации (пл.)
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
11 ЭТАП. Рассчитайте сумму прибыли на планируемый год по формуле:

П = сумма т/н – сумма и/о

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
12 ЭТАП. Рассчитайте рентабельность на планируемый год по формуле:

	Р =
	П
	( 100%            или            Р = Ут/н – Уи/о

	
	Объем реализации (пл.)
	


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Задание 3. Рассчитать прогнозные величины (на год) валовой прибыли в сумме и уровне, чистой прибыли и рентабельности. Исходные данные в таблице 3.

Таблица 3.
	Показатель
	Год А
	Год В
	Год С
	Год D
	Прогноз

	
	Фактические данные
	

	Вариант 1
	Объем реализации в свободных розничных ценах, тыс. руб.
	
	
	
	
	40,0

	
	Уровень валовой прибыли, %
	12,2
	12,2
	12,2
	12,2
	

	
	Сумма валовой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Издержки, тыс. руб.
	
	
	
	
	2,88

	
	Сумма чистой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Рентабельность, %
	
	
	
	
	

	Вариант 2
	Объем реализации в свободных розничных ценах, тыс. руб.
	
	
	
	
	25,0

	
	Уровень валовой прибыли, %
	14,0
	13,9
	13,8
	13,7
	

	
	Сумма валовой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Издержки, тыс. руб.
	
	
	
	
	2,225

	
	Сумма чистой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Рентабельность, %
	
	
	
	
	

	Вариант 3
	Объем реализации в свободных розничных ценах, тыс. руб.
	
	
	
	
	32,0

	
	Уровень валовой прибыли, %
	12,0
	11,9
	11,8
	11,7
	

	
	Сумма валовой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Издержки, тыс. руб.
	
	
	
	
	2,468

	
	Сумма чистой прибыли, тыс. руб.
	
	
	
	
	

	
	Рентабельность, %
	
	
	
	
	


Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Выявить тенденцию в изменении валовой прибыли в %, и перенести её на прогнозируемый период.

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте прогноз суммы валовой прибыли по формуле:

Сумма валовой прибыли = Ур.вал. прибыли ( прогноз объема реал. в РЦ / 100%

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3 ЭТАП. Рассчитать прогнозную величину чистой прибыли по формуле:

Сумма чистой прибыли = валовая прибыли – издержки

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4 ЭТАП. Рассчитайте прогноз рентабельности аптеки по формуле:

Р = сумма чистой прибыли / объем реализации в РЦ ( 100%

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Задание 4. Составить финансовый план аптеки на 2 квартал года «А». Данные представлены в таблице 4.

Таблица 4.

	Показатели
	Вариант

	
	1
	2
	3

	1. Плановая прибыль, тыс. руб.
	15,2
	16,1
	17,2

	2. Амортизационные отчисления, %
	12
	12
	12

	3. Балансовая стоимость ОС, тыс. руб.
	34
	35
	35,5

	4. Прирост кредиторской задолженности, тыс. руб.
	5,5
	4,85
	5,7

	5. Налог на прибыль, %
	20
	20
	20

	6. Остальные налоги, тыс. руб.
	2,3
	2,1
	2,4

	7. Прирост собственных средств, тыс. руб.
	6,6
	7,36
	8,84

	8. Фонд потребления, тыс. руб.
	7,5
	6,9
	6,7


Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте сумму амортизационных отчислений на год по формуле:

	Сумма аморт.отчисл. =
	Стоимость ОС ( 12%

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте сумму амортизационных отчислений на квартал по формуле:

	Сумма на квартал =
	Сумма амортизационных отчислений (год)

	
	4


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3 ЭТАП. Рассчитайте налог на прибыль по формуле:

	Сумма налога =
	Прибыль ( 20%

	
	100%


Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4 ЭТАП. Показатели свести в финансовый план (таблица 4.1.) и подвести итог расходов и доходов.

Таблица 4.1.

Финансовый план аптеки

	Доходы и поступления
	Тыс. руб.
	Расходы и отчисления
	Тыс. руб.

	Прибыль
	
	Налог на прибыль
	

	Амортизационные отчисления
	
	Другие налоги
	

	
	
	Прирост собственных оборотных средств
	

	Прирост кредиторской задолженности
	
	
	

	
	
	Фонд потребления
	

	ИТОГО
	
	ИТОГО
	


Задание 5. Провести анализ доходности аптеки за год. Данные представлены в таблице 5.

Таблица 5

	Показатель, 

тыс. руб.
	Вариант 1
	Вариант 2
	Вариант 3

	
	Пл.
	Факт
	Пл.
	Факт
	Пл.
	Факт

	1. Торговые наложения
	50
	55
	70
	78
	48
	53

	2. Издержки обращения
	35
	33
	50
	45
	29
	27

	3. Доходы от внереализационных операций
	-
	6
	-
	8
	-
	7

	4. Расходы от внереализационных операций
	-
	3
	-
	4
	-
	5

	5. Налоги, выплачиваемые из прибыли
	5,2
	8,7
	6,5
	9,1
	4,2
	7,3


Алгоритм выполнения задания

1 ЭТАП. Рассчитайте прибыль от реализации по формуле:

ОП = сумма торговых наложений – сумма издержек обращения

1.1. Плановая прибыль:

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
1.2. Фактическая прибыль:

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2 ЭТАП. Рассчитайте балансовую прибыль по формуле:

БП = ОП + внереализ.доходы – внереализ.расходы

2.1. Фактическая балансовая прибыль

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3 ЭТАП. Рассчитайте чистую прибыль по формуле:
ЧП = БП – налоги
3.1. Плановая чистая прибыль

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3.2. Фактическую чистую прибыль

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4 ЭТАП. Рассчитайте абсолютные отклонения:

4.1. Абсолютные отклонения торговых наложений

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4.2. Абсолютные отклонения издержек обращения

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4.3. Абсолютные отклонения прибыли

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4.4. Абсолютные отклонения балансовой прибыли

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4.5. Абсолютные отклонения налогов

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4.6. Абсолютные отклонения чистой прибыли

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5 ЭТАП. Рассчитайте относительные отклонения 

5.1. Относительные отклонения торговых наложений

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5.2. Относительные отклонения издержек обращения

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5.3. Относительные отклонения прибыли от реализации

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5.4. Относительные отклонения балансовой прибыли

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5.5. Относительные отклонения налогов

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5.6. Относительные отклонения чистой прибыли

Вариант № 

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
6 ЭТАП. Полученные данные занести в таблицу 5.1.

Таблица 5.1

	Показатели
	Отчетный год, тыс. руб.
	Отклонения к плану

	
	План.
	Факт.
	Абс.
	%

	1. Торговые наложения
	
	
	
	

	2. Издержки обращения
	
	
	
	

	3. Прибыль от реализации
	
	
	
	

	4. Доходы от внереализационных операций
	
	
	
	

	5. Расходы от внереализационных операций
	
	
	
	

	6. Балансовая прибыль
	
	
	
	

	7. Налоги, выплачиваемые из прибыли
	
	
	
	

	8. Чистая прибыль
	
	
	
	


5.4. Итоговый контроль знаний:

1) Экономическая сущность и функции прибыли.

2) Валовый доход как основной источник для получения прибыли аптечной организацией. 

3) Прибыль от реализации товаров, работ, услуг. Принципы формирования.

4) Валовая прибыль как конечный финансовый результат деятельности аптечной организации. Чистая прибыль как часть валовой прибыли.

5) Группы факторов, оказывающих влияние на величину валовой и чистой прибыли аптечной организации и основные направления и использования чистой прибыли аптечной организации.
6) Анализ прибыли аптечной организации. Основные задачи и этапы. Источники информации.

7) Методы планирования прибыли аптечной организации.

8) Метод прямого счета как метод планирования прибыли аптечной организации. Сущность, основные этапы.

9) Нормативный и целевой методы планирования прибыли аптечной организации. 

10)  Эффект операционного рычага и метод воздействия операционного рычага как метод планирования прибыли аптечной организации. Сумма покрытия.

11)  Метод определения финансовой прочности: порог рентабельности, точка безубыточности, запас финансовой прочности, запас торговой надбавки.

Тестовые задания по теме
Выберите один или несколько правильных вариантов ответа.
1. УРОВЕНЬ ВАЛОВОГО ДОХОДА, ИЛИ ТОРГОВАЯ МАРЖА, ПОКАЗЫВАЕТ

1) долю валового дохода к оптовой цене

2) долю валового дохода в розничной цене

3) такой объем продаж (число обращений), при котором величина валового дохода равна затратам, а прибыль – нулю

4) насколько можно снизить валовый доход, оставаясь в состоянии безубыточности
2. ПЛАНОВУЮ СУММУ ВАЛОВОГО ДОХОДА НА ОСНОВЕ ПЛАНА ТОВАРООБОРОТА ОПРЕДЕЛЯЮТ КАК

1) Д в – Ио

2) Д в, план – И о, план + П пр, план

3)  (Р план × R пр, норм) / 100 %

4)  (Р план × У в.д., план) / 100 %

3. СИЛА ВОЗДЕЙСТВИЯ НА ПРИБЫЛЬ ВАЛОВОЙ МАРЖИ ОПРЕДЕЛЯЕТСЯ КАК
1) И о, пост / К п

2)  (Д в – И о, пер ) / П = ∑ п / П

3) И о, пост / ∑ п,1

4) Д в – Ио

4. ВОЗМОЖНОСТИ СНИЖЕНИЯ ТОРГОВОЙ НАДБАВКИ ХАРАКТЕРИЗУЕТ

1) точка безубыточности

2) запас финансовой прочности

3) порог рентабельности

4) запас торговой надбавки

5. РАЗНОСТЬ МЕЖДУ ВАЛОВЫМ ДОХОДОМ И ПОРОГОМ РЕНТАБЕЛЬНОСТИ, КОТОРАЯ ПОКАЗЫВАЕТ, НАСКОЛЬКО МОЖНО СНИЗИТЬ ВАЛОВЫЙ ДОХОД, ОСТАВАЯСЬ В СОСТОЯНИИ БЕЗУБЫТОЧНОСТИ, НАЗЫВАЕТСЯ

1) точкой безубыточности

2) запасом финансовой прочности

3) порогом рентабельности

4) запасом торговой надбавки

6. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПРИБЫЛЬ – ЭТО

1) разница между выручкой и экономическими издержками определенного объема выпуска продукции

2) бухгалтерская прибыль – альтернативные издержки

7. ОБЩИМ ДОХОДОМ НАЗЫВАЕТСЯ

1) полная сумма выручки от реализации всех произведенных единиц продукции

2) доход от единицы продукции

3) цена продукции

8. БУХГАЛТЕРСКАЯ ПРИБЫЛЬ ОПРЕДЕЛЯЕТСЯ КАК

1) разница между общей выручкой от продажи и бухгалтерскими издержками

2) разница между общей выручкой и экономическими издержками определенного объема выпуска продукции

3) стоимость израсходованных ресурсов в фактических ценах их приобретения

9. БУХГАЛТЕРСКАЯ ПРИБЫЛЬ ВКЛЮЧАЕТ В СЕБЯ

1) разницу между общей выручкой от продаж и денежными затратами на приобретение ресурсов

2) разницу между выручкой и экономическими издержками определенного объема выпуска продукции

10. ЗАПАС ФИНАНСОВОЙ ПРОЧНОСТИ ПОКАЗЫВАЕТ НА СКОЛЬКО ПРОЦЕНТОВ

1) плановый объем реализации превышает фактический

2) плановый объем реализации превышает оборот реализации в точке рентабельности

3) фактическая прибыль превышает плановую

6. Домашнее задание для уяснения темы занятия.
(согласно методическим указаниям для внеаудиторной работы по теме занятия).
7. Рекомендации по выполнению НИРС, в том числе список тем, предлагаемых кафедрой.

Подготовить доклады и презентации по темам:

1) Учет расходов в аптечных организациях.

2) Издержки, расходы, затраты – значение, отличия понятий.

8. Рекомендованная литература по теме занятия:
Обязательная:

1. Управление и экономика фармации. В 4 т. Т. 3. Экономика аптечных организаций : учеб. для студ. высш. учеб. заведений / [В. В. Дорофеева и др.] ; под ред. Е. Е. Лоскутовой. – М. : Академия, 2008. – 432 с.

2. Управление и экономика фармации : учебник / под ред. В. Л. Багировой. – М. : Медицина, 2008. – 720 с.
3. Артюхов, И. П. Экономика аптечного предприятия : учебное пособие для студентов 4 курса очной и 5 курса заочной форм обучения по специальности 060108 – Фармация / И. П. Артюхов, В. В. Богданов, Л. А. Лунева. – Красноярск : тип. КрасГМУ, 2011. – 157 с.
Дополнительная:

1. Артюхов, И. П. Курс экономической теории / И. П. Артюхов, Н. И. Денисова, Т. Д. Морозова. – Красноярск : КрасГМУ, 2008. – 107 с.

2. Управление и экономика фармации : сборник ситуационных задач с эталонами ответов для студ. 4, 5 и 6 курсов, обучающихся по спец. 060108 – Фармация / сост. К. Г. Ноздрачев [и др.]. – Красноярск : КрасГМУ, 2011. – 80 с.

3. Управление и экономика фармации : сборник тестовых заданий с эталонами ответов для студентов 4 и 5 курсов очной и 5 и 6 курсов заочной форм обучения по спец. 060108 65 – Фармация / Красноярский медицинский университет ; сост. К. Г. Ноздрачев [и др.]. – Красноярск : КрасГМУ, 2011. – 128 с.

Электронные ресурсы:
1. ЭБС КрасГМУ "Colibris";

2. ЭБС Консультант студента;

3. ЭБС Университетская библиотека OnLine;

4. ЭНБ eLibrary
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